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L’environnement

L’INSA
École d’ingénieur
8 spécialités
8 laboratoires
2500 étudiants et 800 personnels actifs

La messagerie
3 domaines principaux
environ 6000 comptes
plus de 17000 adresses différentes
environ 1,2 M de messages reçus par mois



L’évolution du filtrage

Spamassassin + greylisting
Résultats satisfaisants
Chronophage pour l’administrateur
Complexité du traitement

Tests de divers matériels
Ironport
Mirapoint
SonicWall

Choix de basculer vers une solution "clés en main"



Ironport

En production depuis 2 ans
Résultats très bons
Utilisateurs contents



Les raisons de la bascule

Fin de la garantie initiale de l’Ironport
Gain financier évident



Mise en place

Les annuaires
Deux annuaires synchrones
Alimentation par des scripts maison

Temps de bascule
Rapide et efficace
Il faut juste éviter de se tromper de 15 jours dans les dates
de fin de licence...

Modifications des MX



Fonctionnement

Logs qui demandent une certaine étude mais clairs par la
suite
Un léger manque de documentation
Système d’apprentissage pratique
Statistiques mensuelles complètes



Quelques chiffres

Quelques résultats (Ironport vs Renater)

Janvier Février Mai
Messages reçus 1098406 1144431 1102205
Rejetés par RBL/Reputation filter 718003 793568 692478
Adresse RCPT TO en erreur 231 155 28140
Virus détecté 13 20 0
Rejets temporaires 0 0 4986
Messages transmis 380159 350688 347857
Messages commerciaux 0 0 98985
Messages marqués spam 59313 47286 5177



Les rapports (Ironport)



Les rapports (Ironport)



Les rapports (Renater)



Les rapports (Renater)



Les rapports (Renater)



Conclusion

Très bons résultats
Quelques petites choses à améliorer

Modifications de la configuration plus pratique que d’ouvrir
un ticket à chaque fois
Interface de réglage des seuils et exceptions
Suivi des logs en temps réel
Filtrage en sortie

Actuellement, aucune raison de revenir à une autre
solution
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